	CHERCHE EMPLOI CDD / CDI

Expérience et Compétences
à Votre Service !

Visitez mon site http://www.oliviergerber.fr/
pour en connaitre plus sur mes parcours et réalisations !
[image: image1.jpg]Olivier GERBER Compétences :

Chargé d'affaires Relation Client
Gestion commerciale
Projet - NTIC - Formation

13 Années
d'Expérience

/ Secteurs d'Activités :
Techniques et Services

Tél. : 06 30 25 26 28

contact@oliviergerber.fr

Rendez-vous sur
www.oliviergerber.fr




Contactez-moi et Rencontrons-nous !
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Administration des Ventes et Logistique
‘Gérerles commandes etapprovisionnements
Planifierles livraisons etinterventions
Facturerle matériel atles prestations
Traiterles ltiges.

Commercial & Relation Clientéle
Realiser des propositions commerciales
Négocier avecles dlients
Développerle chiffre d'affaires.
Accompagneretfidéliserle client

Informatique - Multimédia
Environnement Windows + Office.

‘OCTIME (Progiciel gestion des temps- plannings RH)
Installation etmaintenance de PC

Photoshop, Dreamweaver

Langues
Anglais professionnel, Notions d'Allemand

Gestion
Analyserles résultats mensuels, reporiing
Expérience de a comptabilté anglo-saxonne
Etabiiret suivreles budgets.

ERP (SAP)

Gestion projet & Management
Analyserl avancementprojet

Evaluerles compétences acquises parles clients
Définirun plan ¢ action

Animer, missionner et coordonner les équipes intemes.

Formation
Définirles objeciifs pédagogiaues
Construire les modules de formation
Formerun public cadres RH st non-cadres.
Realiserunbilan / synthése de formation

Atouts personnels
Capacités d'adaptation, travail en équipe, dynamique,
organisé, aisance relationnelle, autonome.
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Attaché-commercial BtoB (chargé du lancement de  agence dAnglet - 64) mpoTSl
‘Assistant de direction,prospec cliens, relations fournisseurs, gestonintérimaires,informatique
Chargé détude (dépt 40~ 64) MO 3esona

Accompagnement Resolva. Missions d études du issu économique etrencontres avecles
‘adteurslocaux, promotion du groupe Vivier de Cadres et placement

Chargé c*Affaires et Technico-Formateur (Salles de béam— 64) octime
Administration des ventes et accompagnement proje, liets petits et moyens comptes

Instllation etformation progiciel Octime surite ou a ditance

Résultats: Portefeuile = CA M€ / Ventes add-ons = CA 130KE

Réf.clients - GE Airbus & AirFrance, Office Tourisme Paris, Polyclinique BordeauxNord

Consuitant Projet et Technico-Formateur Freelance (Région Aquitaine ~France sud)
Installation etformation progiciel RH planning - paye sur site (Octime, Sage Paye) !}
Projets mulimédia- concepfion outil aide vente et démo VPG, E-L earning (formation parinternet)
ReL.clients : Octime, Octéa g, Toads, Sapso, Amplitudes, LPR Toulouse, CRF Salies

istrateur des Ventes (Nanterre - 92) SiEmENS
stration des ventes, logistique, achats sous-raitants locaux et érangers. SAP Logistiaue  NIXDORF
Résultats Portefeuille = CA GME /Réduction 80% balance dgée +60 jours = 0.5ME.

ReL clients * Ikea, SMB Monoprix, Continent, Carrefour, Armand Thiery

Complableconmé Ewy~91) nOsgnsn
‘Comptabilité et controlling Revenus / Stocks France, Roumanie. Gestion projet SAP (Finance)

‘Gestion et support comptable sur sites filiales (Russie, Bahrain, Afrique du Sud, UK) Clb
Promoteurdes Vertes o Aid.compable Bondotie—91) . 2

Clientéle Restauration Hors Foyer. Gestion fournisseurs, notes de frais, commissionnements, budgets o,

Assistant Commercial (Eury ~91)
‘Gestion et analyse de acié des commerciaux de La Poste - Direcion e IEssonne (80bursaux) 2
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2000 Licence Universitaire -spécialité « Nouvelles Technologies de fnformation st e la Communication » (NTIC)
1903 BTS Comptabilté - Gestion
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Sport Football, Tennis, VTT, Sports de Glisse.
Musique Piano, Guitare

“Téléphonie, Numrique etinteret

Multimg







